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MAKLER A REALITNI TRH
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Studiem tohoto pfedmétu ziskate moznost seznamit se s ¢innostmi realitniho maklére. Sezndmite se
s typy transakci na realitnim trhu a aktivitami realitniho maklére dle Zakona ¢. 39/2020 o realitnim
zprostiedkovani. Ziskate zakladni znalosti z oblasti marketingu nemovitosti (prezentace, vizualizace).
Seznamite se se zakladnimi metodami stanoveni ceny nemovitosti a analyzou trhu nemovitosti.
Pochopite vyvoj cen nemovitosti, jejich pfi¢iny a vlivy. Seznamite se s prvky smluvniho zajiSténi
transakce, zajisténi dokumentace a soucinnosti s Urady. Po absolvovani predmétu porozumite ¢innosti
realitniho maklére, budete schopni ¢innost ,Realitni zprostfedkovani“ vykondvat jako Zivnost vdzanou
na zakladé Zivnostenského zékona.

Studiem tohoto pfedmétu dale ziskate predevsim mozZnost priibéiné konzultovat redlné problémy,
pripady a situace z vasi praxe s lektorem — expertem na danou problematiku, a vramci téchto
konzultaci pod jeho odbornym vedenim zpracovat jejich feSeni formou prakticky orientované
pfipadové studie (seminarni prace). Diky tomu, Ze konzultace neprobihaji skupinové, ale pouze pfimo

.....

obav ze sdileni téchto Udaju s dalsimi studenty.

Vystupem po absolvovani tohoto predmétu je tedy cenny dokument ihned dale pouzitelny ve vasi
firmé ¢i zaméstnani, s vysokou pfidanou hodnotou diky one-to-one konzultacim s odbornikem.

e Oblast 1 — Uvod do problematiky realitniho trhu (zakladni pojmy, ¢lenéni realitniho trhu)

e Oblast 2 — Typy transakci na realitnim trhu (ndkup, prodej, ndjem, pronajem, podnajem)

e Oblast 3 - Cinnost realitniho makléie (Zakon ¢. 39/2020 o realitnim zprostiedkovani...,
podminky pro vykon profese realitniho maklére, zasady/etika realitniho maklére, provize)

e Oblast 4 — Marketing nemovitosti (strategie prezentace, vizualizace nemovitosti)

e Oblast 5 — Metody stanoveni ceny nemovitosti (vynosova, nakladova, srovnavaci)

e Oblast 6 — Analyza trhu nemovitosti (vyvoj cen nemovitosti a jejich priciny, cenové mapy,
pramérné ceny)

e Oblast 7 — Smluvni zajisténi transakce, dokumentace (dohoda o nabizeni nemovitosti,
rezervacni dohoda, smlouva transakce, advokatni Gischova, PENB)

e Dalsi témata v ramci odborné plsobnosti lektora, po vzajemné dohodé

v _wvs

Pfedmét je zakoncen zpracovanim seminarni prace, v niz student fesi konkrétni téma ze své praxe,
tykajici se daného predmeétu, pfipadné nékteré z modelovych témat pfipravenych lektorem (viz nize).
Semindrni prace je zpracovavana v rozsahu 7-10 stran formatu A4, z toho se musi jednat alespon o
8 normostran textu. Semindrni prace je lektorem ohodnocena procentualné, pficemz 50 % a vice
znamena Uspésné absolvovani daného predmétu.
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. Zpracovani analyzy vyvoje cen/obchodu lokélniho trhu nemovitosti

. Zpracovani transakce na realitnim trhu — nakup/prodej nemovitosti

. Zpracovani transakce na realitnim trhu — ndjem/pronajem nemovitosti

. Zpracovani prezentace — foto/video vizualizace nemovitosti (foto staging, home staging)

. Zpracovani prezentace — virtualni vizualizace nemovitosti (3D prohlidka)

. Zpracovani analyzy reziden¢ni nemovitosti k investi¢nim ucellim

N oo un ~h WNR

. Zpracovani/komentaf smluvni dokumentace (dohoda o nabizeni nemovitosti, rezervacni dohoda,
smlouva transakce) zvolené nemovitosti

Podplrné studijni materidly zpracované lektorem (k dispozici online ve studijnim systému)

Elektronické knihy z online knihovny Bookport od nakladatelstvi Grada:

KLEIN, Stépan a Petra KESSLEROVA. Jak prodat nemovitost v dobé krize: [stanoveni ceny nemovitosti :
spoluprdce s realitnim makléfem : proces prodeje nemovitosti : pfiprava nemovitosti na prodej : jak
najit kupujicho)]. Praha: Grada, 2009. ISBN 978-80-247-3200-8. (Online ZDE)

PERLIK, Martin. Jak vybrat rodinny diim: 70 tipi. Praha: Grada Publishing, 2017. ISBN 978-80-271-
0246-4. (Online ZDE)

RONOVSKA, Katefina. Jak sprdvné pronajmout, prodat, koupit diim ¢i byt. Praha: Grada, 2012. Profi &
hobby. ISBN 978-80-247-4204-5. (Online ZDE)

TARABA, Milan a Lenka VESELA. Rddce ndjemnika bytu. 8., zcela piepracované vyddni. Praha: Grada,
2015. Pravo pro kazdého (Grada). ISBN 978-80-247-5030-9. (Online ZDE)

VESELA, Lenka. Jak bydlet a podnikat v ndjmu. Praha: Grada, 2020. Pravo pro kazdého
(Grada). ISBN 978-80-271-2590-6. (Online ZDE)

Ostatni studijni literatura (Autofi: Nazev, Vydavatelstvi, Rok vydani, ISBN):

ORT, Petr. Analyza realitniho trhu. Praha: Leges, 2019. Praktik. ISBN 978-80-7502-364-3.

SLANINA, Lukas. Zdkon o realitnim zprostfedkovdni: prakticky komentdr. Praha: Leges, 2020.
Komentator. ISBN 978-80-7502-443-5.

SYRUCEK, Vladimir a Vencislav SABOTINOV. Realitni prdvo. 2. vydani. V Praze: C.H. Beck, 2020.
Prakticka knihovna. ISBN 978-80-7400-776-7.

Ostatni uzitecné zdroje (videomaterialy, online profesni skupiny, blogy, diskuse atd.):



https://www.bookport.cz/kniha/jak-prodat-nemovitost-v-dobe-krize-454/
https://www.bookport.cz/kniha/jak-vybrat-rodinny-dum-4065/
https://www.bookport.cz/kniha/jak-spravne-pronajmout-prodat-koupit-dum-ci-byt-873/
https://www.bookport.cz/kniha/radce-najemnika-bytu-2341/
https://www.bookport.cz/kniha/jak-bydlet-a-podnikat-v-najmu-6563/

